
浅野 泰生　株式会社MAP経営　代表取締役

平成26年11月7日㈮　13：30～16：30
受付開始　13：15～

※今後このような案内が不要の場合は、恐
れ入りますが「不要」の旨を左記FAX欄
にご記入の上、弊社までFAXにてご返信
ください。

お問い合わせ先
TEL.025-523-8562

※お申込受付後、会場ご案内
地図をFAX致します。ご出席者名
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受 講 申 込 書

御役職

御役職

FAX.025-523-8574下記「申込欄」に必要事項をご記入の上、
FAXにてご返信ください　　　　　　

■東京オフィス  東京都杉並区阿佐谷南3‐38‐26 　■新潟オフィス  新潟県上越市富岡3446
TEL.025‐523‐8562㈹  FAX.025‐523‐8574㈹  URL : http://www.j-mmc.com  E-mail : info@j-mmc.com

主 催
和栗マネジメントグループ MMC総合コンサルティング㈱　/　和栗中小企業診断士事務所

社労士和栗人事労務マネジメント　/　税理士法人和栗会計事務所

日 時

第1部
講師

3,000円（1名様／税込）
※当日受付にて

受講料

40名様
※定員になり次第締め切りとさせて頂きます。

定 員
上越市市民プラザ　第4会議室
新潟県上越市土橋1914-3
※高田駅より約3km／直江津駅より約5km　無料駐車場有

会 場

◆新聞のどこの紙面から読んでいるのか？
◆社員は何を求めて出社しているのか？
◆「社員に夢がない」と嘆く前に、社長の夢は何ですか？
◆社員が成長する目標の与え方 / ◆社員に成果を出させるマネジメント術

◆金融機関が最も重視するのは売上実現の根拠　◆売上が上がれば問題は全て解決
業種別売上増事例を大公開…売上増ノウハウを、成功事例を交えて分かりやすく解説します

第1部 目標達成を加速させるための社長の仕事とは？

第2部 経営計画書に売上増実現の根拠を落とし込む方法とは？

1972年、愛知県生まれ。大学卒業後、飲料水メーカーに営業職として入社。
その後、大手税理士法人で会計実務に従事。2006年、会計力を活かした新し
い経営サポートを追求するため、経営計画専門会社である株式会社MAP経
営に入社する。2007年、取締役、2011年に専務取締役、2014年に代表取
締役就任。現在、中期5ヶ年計画立案セミナー「将軍の日」などの講師として全
国を飛び回り、会員事務所とともに「経営計画」の普及に尽力している。

和栗　聖　中小企業診断士/社会保険労務士　　　
㈶日本生産性本部認定経営コンサルタント第2部

講師 大手コンサルティング会社勤務後、ＭＭＣ総合コンサルティン
グ㈱入社。人事労務・マーケティング・経営計画立案・人材育成
等を中心にコンサルティングを行っている他、セミナー講演な
ど年間40回以上行っており、現場主義のコンサルタントとし
て、多くのクライアントから好評を得ている。

目標達成が加速する
強い会社のつくり方公開セミナー

目標達成が加速する
強い会社のつくり方公開セミナー

目標達成型
PDSサイクルを
回す手法を徹底解説

加速度的に経営環境が変化する時代に突入しました。経営者にとって未来は予測不能で、
まさに視界が閉ざされた感覚に陥っている経営者も多いことでしょう。
ある学者が言いました。「未来は予測できないが、未来は想像できる」と。
まずは、経営者が会社の将来の「ありたい姿」を描くことが重要です。
本セミナーでは、「ありたい姿」の描き方（目標設定）と
それを実現するためになすべきこと（進捗管理）について詳しくお話しします。

参加者特典限定3社様、セミナー終了後無料相談を承ります


